Domiporta.pl poleca nowosci wydawnicze

Ksiazka o tym jak kupi¢ lub sprzeda¢ mieszkanie

Przecigtnemu czlowiekowi rzadko zdarza si¢ sprzedawa¢ lub kupowa¢ mieszkanie, dom lub
dziatk¢ budowlana. W tej roli jest wigc zazwyczaj nowicjuszem, cho¢ w innych dziedzinach
zycia moze mie¢ duze doswiadczenie 1 wiedzg. Czegsto si¢ zdarza, ze dopiero po transakcji
okazuje sig, jakie btedy zostaty popelnione — w mysl przystowia ,,madry Polak po szkodzie”.
Ksiazka ,,Jak korzystnie kupi¢ lub sprzeda¢ mieszkanie — praktyczny poradnik” zostala
napisana wlasnie po to, aby osoby kupujace lub sprzedajace mieszkanie byly ,,madre przed
szkoda” 1 dzigki temu potrafity jej unikna¢. Omoéwiono w niej, krok po kroku kolejne
zagadnienia zwiazane z zakupem mieszkania: Kiedy jest odpowiedni moment na dokonanie
transakcji, czy lepsze jest mieszkanie z rynku wtornego czy pierwotnego, czy i jak korzystac z
ustug agencji nieruchomosci i doradcoOw finansowych, jak zatatwi¢ kredyt mieszkaniowy, jak
przebiega finalizowanie transakcji u notariusza — to tylko niektore z wielu zagadnien
poruszonych w ksiazce.

Osoba, ktdra nie ma wiasnego, odpowiedniego lokum czgsto si¢ waha pomig¢dzy wynajmem
mieszkania a jego zakupem. W ksiazce szczegotowo omdwiono wady i zalety kazdego z tych
rozwiazan pomagajac w podj¢ciu racjonalnej decyzji takze i w tym zakresie.

Ksiazka zawiera tez rady dotyczace sprzedazy mieszkania. Jednak rad tych jest duzo mniej
niz rad dla kupujacego, ktorego rola jest o wiele trudniejsza.

W obstuge kupna i sprzedazy mieszkan sa zaangazowane, oprocz kupujacego 1 sprzedajacego,
takze: agencje nieruchomosci, banki udzielajace kredytow, firmy trudniace si¢ doradztwem
finansowym, notariusze, gazety, portale internetowe. Wszystkie te podmioty maja,
przynajmniej teoretycznie, ufatwi¢ zycie kupujacym 1 sprzedajacym, dostarczy¢ im
niezbednych informacji. Jednak nalezy sobie zdawac¢ sprawe, ze ich interes nie zawsze jest
taki sam jak interes kupujacych lub sprzedajacych mieszkania. Nawet przy zatozeniu, ze beda
si¢ one stara¢ jak najlepiej obstuzy¢ klienta, trzeba sobie zdawac sprawe, ze oddziatuja na nie
takze inne czynniki — przede wszystkim ekonomiczne, czyli po prostu che¢ zarobienia jak
najwigkszych pienigdzy jak najmniejszym kosztem i1 wysitkiem. Przedstawiona w omawiane]
ksigzce wiedza o tych mechanizmach pozwoli na wspotpracg z tymi firmami na partnerskich
zasadach, w sposob bardziej swiadomy, czyli taki, ktory bedzie dla ich klientow maksymalnie
korzystny.

Kupno 1 sprzedaz mieszkania zwiazane sa nie tylko z finansami 1 ekonomia. Duza role
odgrywaja w nich takze emocje i kontakty migdzyludzkie. Tym psychologicznym aspektom
(czgsto niedocenianym) kupowania i sprzedawania mieszkan poswigcono w ksiazce duzo
uwagi. Kupno lub sprzedaz mieszkania sa czgsto silnie stresujace, wzbudzaja obawy. Lektura
omawianej ksiazki pozwoli je ztagodzi¢. Podziata na jej czytelnika uspokajajaco.

W dzisiejszych czasach wiele spraw jest zalatwianych za posrednictwem internetu. Tam tez
zazwyczaj szukamy potrzebnych nam informacji z dowolnej dziedziny. Oczywiscie dotyczy
to takze kupowania i1 sprzedawania mieszkania. Autor ksiazki uwzglednil, rzecz jasna ten fakt.
W internecie sa setki stron, ktore moga by¢ uzyteczne dla osoby kupujacej lub sprzedajacej
mieszkanie. Problemem jest ich wielka liczba i bardzo zréznicowana jako$¢. Ksiazka pozwala
odnalez¢é w tym gaszczu te strony www, ktore sa najbardziej uzyteczne, kompletne i



wiarygodne — zawiera ponad sto starannie wyselekcjonowanych adreséw do takich wtasnie
stron.

Autorem ksiazki jest Jacek Chotoniewski — niezalezny ekspert i dziennikarz ekonomiczny.
Jako osoba niezwigzana z zadna firma dzialajaca na rynku nieruchomosci (deweloperzy,
banki, doradcy finansowi, agencje nieruchomo$ci, strony www poswiecone
nieruchomos$ciom) mogt sobie pozwoli¢ na luksus bezstronnosci — z korzys$cia dla czytelnika.

Ksiazka jest napisana przystgpnym, zrozumiatym dla kazdego jezykiem. Trudniejsze terminy
sa wyjasnione w stowniczku. Wiedza, co te terminy oznaczaja bedzie przydatna nie tylko do
zrozumienia ksiazki, ale takze w kontaktach z fachowcami zajmujacymi si¢
nieruchomos$ciami i przy analizowaniu ofert sprzedazy. Przedstawione w ksiazce rady i
zalecenia sa oparte na konkretnych faktach i argumentach. Autor stara si¢ jednak nie narzucaé
czytelnikowi swoich pogladoéw, a raczej przekona¢ go do nich. W przypadkach, gdy jakie$
rozwiazanie ma zaréwno wady jak i zalety autor uczciwie te wady i1 zalety wymienia, wybor
najlepszego rozwiazania pozostawiajac czytelnikowi.

Praktyczne zastosowanie rad zawartych w ksiazce pozwoli zaoszczedzi¢ zaré6wno czas jak i
pieniadze. Wchodza tu w gre dziesiatki lub nawet setki zaoszczedzonych godzin 1 kwoty od
zaledwie kilkudziesigciu ztotych do nawet kilkudziesigciu tysiecy ztotych. Jest pewne, ze
czytelnik, ktory skorzysta cho¢ z jednej rady zawartej w ksiazce zaoszczedzi zdecydowanie
wigksza kwotg niz jej cena. Jednak najwazniejszym, trudnym do przecenienia efektem zakupu
1 przeczytania ksiazki bedzie pomoc w dokonaniu wtasciwej decyzji jesli chodzi o znalezienie
1 wybor najbardziej odpowiedniego mieszkania.

Ksiazka ,,Jak korzystnie kupi¢ lub sprzeda¢ mieszkanie”, to jedyny tego typu tytut na rynku.
Fakt ten, oraz jej wysoki, pod kazdym wzgledem, poziom, na pewno spowoduje, ze bedzie si¢
cieszy¢ duzym zainteresowaniem.

Ksiazke mozna kupi¢ wchodzac na strong www.JakKupicMieszkanie.net. Uzytkownicy
serwisu www.domiporta.pl do kazdej zamowionej ksigzki otrzymaja oryginalny prezent
— plaska lupe o formacie karty kredytowej w estetycznym pokrowcu. Aby otrzyma¢ ten
prezent nalezy poda¢ przy zakupie kod promocji: DP.



http://www.jakkupicmieszkanie.net/
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